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CONSULTA

ACADEMY

La division de Consulta Academy se especializa en el fortalecimiento de
habilidades y competencias, para aquellos individuos que desempenan
un rol en los sectores inmobiliario, en la construccion y la arquitectura.

- Nuestra Vision

Impartir formacion en conceptos tecnicos de desarrollo inmobiliario,
pero con un acento clave en el desarrollo de habilidades y competen-
cias, a traves de un modelo de aprendizaje integral: casos de exito, prac-
ticas reales y asighaciones desarrolladoras de experiencia.

ACADEMY CONSULTAMX COM
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Alberto LImon

Socio-fundador de Consulta.
Consultor financiero con mas de
30 anos de experiencia en
el negocio inmobiliario.
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Maria Fernanda Orozco

Socia-fundadora de Consulta. Mas de
15 anos de experiencia profesional. Con

MBA por el Thunderbird Garvin School of
Management de Arizonay el Tec de MTY.

Joseé Alberto Limon

Socio-director de Consulta. Licenciado
en Administracion y Gestion de Empresas
por el Tec de MTY con un BA de Negocios
internacionales por la Universidad de San Diego.



David Lobatos Alejandro Galvez

Director operativo de Consulta. Licenciado en Gerente de proyectos en Consulta.
Arquitectura por la Universidad de Guadalajara Licenciado en Arquitectura por la
con una especialidad en Administracion de Universidad de Guadalajara.

Proyectos (PMP).



Mtro. Pedro Godinez Grecla Cetina Karina Lorenzo
Hernandez, Godinez & Asociados, SC. Xulta Soluciones Forta Real Estate

p.godinez@hg-abogados.com grecia@xulta.nmx klorenzo(@fortarealestate.com

Dimitri Limberopulos Jorge Lopez Carlos Del Olmo
Sumie Real Estate EOSIS QUEZ?FINANCIAMIENTO

dimitri@sumieideas.com jorgelopez@eosisenergy cadelolmo@quefinanciamiento.com



®LAS MEJORES
PRACTICAS PARA
PROYECTOS =
INMOBILIARIOS '
EN MEXICO




® CONCEPTOY
METODOLOGIA

Con base en nuestra experiencia en la participacion
en mas de 300 proyectos a nivel nacional dentro
de laindustria inmobiliaria, hemos desarrollado el
100% del contenido de un diplomado que se
enfoca principalmente en la generacion de
proyectos inmobiliarios de cualquier tipo,
manteniendo una vision de mercado actual.

El diplomado de Planeacion Estratégica de
Proyectos inmobiliarios se basa en la metodologia
del casoy laboratorio, es decir, los alumnos trabajan
en equipo sobre casos reales, asi como tareas y
ejercicios practicos en gran parte de las sesiones,
las cuales se complementan con teoria, analisis y
discusion de los casos.

C

Este diplomado crea un networking entre
desarrolladores, arquitectos, financieros, albogados,
constructores, contadores, fiscalistas, brokers
inmobiliariosy empresarios.

ACADEMYCONSULTAMXCOM ~ O7



* Integracion de un amplia gama de instructores con
experiencia de al menos 10 anos en el ramo e invitados
especiales.

* Modelo de laboratorio, en donde el 30% del tiempo, se
dedica a estudiar y resolver casos reales y ejercicios
practicos.

* Revision de las mejores practicas del negocio para cada
uno de los modulos.

* Material de lectura y formatos de soporte.

* Sesiones grabadas para ser revisadas una vez mas por un
periodo de 5 dias.

* Revision y asesoria personalizada de caso de negocio (del
proyecto especifico) que se haya trabajado a lo largo del
diplomado por parte del alumno.
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® OBJETIVOS

Que los participantes sean capaces de aplicar las mejores practicas del
desarrollo inmobiliario, con un enfoque muiltidisciplinario y en un modelo
de total aplicacion en la conceptualizacion, integracion, desarrollo, cons-
truccion y comercializacion de proyectos inmobiliarios de todo tipo.

La columna vertebral del diplomado es la integracion de una vision de
mercado y financiera con la conceptualizacion arquitectonica de proyec-
tos inmobiliarios; teniendo como proposito fundamental la creacion de
proyectos singulares, atemporales, alineados con el entorno, atrayentes
y rentables.

A traves de casos reales y equipos de trabajo, los participantes lograran
aprovechar, no solo el uso de las metodologias integradas en el diplomado,
sino capitalizar sus experiencias, encontrando enfoques singulares a
problemas reales de proyectos reales y en especial a sus propios
proyectos.

® ;A QUIEN VA DIRIGIDO?

Este diplomado va dirigido a socios, inversionistas, directivos, alta
gerencia, consultores, arquitectos y otros involucrados en el campo de la
actividad inmobiliaria.

ACADEMYCONSULTAMX COM
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Modulo 1

Sesion

01.. Evolucidn, situacion actual y vision futura del negocio inmobiliario
02. Elementos clave de la estrategia del negocio inmobiliario

03. Estrategia y estructura del desarrollador inmobiliario

04. Evaluacion de la factibilidad de un proyecto inmobiliario (Due
Diligence)

05. Valuacion de la tierra y esquemas de adquisicion (compra-
aportacion)

Modulo 2

Sesion

06. Conceptualizacion de proyectos Alineacion producto-merca-
do

O7. Proyectos inmobiliarios con MARCA: profesionalizacion de
marketing y Branding Projects

08. Estrategia comercial y comercializacion de proyecto

Modulo 3

Sesion

09. Plan de proyecto y etapa de integracion (Régimen y reglamento
de condominio)

10. PMI en el negocio inmobiliario

11. Principales herramientas para administrar proyectos

12. LEAN Construccién y elementos clave de la construccion

13. PMO. Evaluacion de portafolio de proyectos
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Modulo 4
Sesion

14. Planeacion y evaluacion financiera de un proyecto inmobiliario (3 sesiones)

Modulo 5

Sesidn

17/. Prospecto de inversion y esquema de participacion de inversionistas
18. Vehiculo de inversion: fideicomisos

19. Modelo de riesgos y su impacto en rendimiento

20. Fuentes de capitalizacion de proyectos y créditos puente

21. Crowdfounding y FIBRAS

22. La ciencia del negocio en los desarrollos mixtos y conceptualizacion de
centros comerciales

23. Estrategia fiscal y legal en proyectos inmobiliarios

24 . Sustentabilidad en proyectos inmobiliarios y nuevas tendencias de proptech
y evolucion digital

25. Mejores practicas en los proyectos inmobiliarios
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INSCRIBETE

LINO MAURICIO CRISTAIN

T +52 (33) 2837 4564
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,México

M: academy@consultamx.com -
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